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Conclusione
dei Iavori

iamo giunti all’atto formale della conclusione dei lavori di
questo terzo Convegno organizzato dalla R.1.B. nella felice cor-
nice di Cap Ferrat. Purtroppo.
E dico purtroppo poiche il clima creatosi e la voglia di andare
avanti a confrontarsi - dopo una tre giorni cosi fitta di solleci-
tazioni, di apporti di idee nuove, di esperienze, di numeri - vorrebbero
che queste giornate non finissero mai.
Almeno questa ¢ la mia percezione, che sento condivisa da molti det pre-
senti.
Lungi da me la tentazione di scadere nell autoincensamento, ma ho la
sensazione che - per la terza volla - il fatto di essere riusciti a trovarci
qui, in questa sala, per argomentare su quando ci sta a cuore, su uno
dei temi su cui si sviluppera la nostra attivita ¢ un risullato “forte”.
Pensate: abbiamo approfiliato di un fine setlimana che, altrimenti,
avremmo dedicato - parlo per me - a chissa cosa e siamo riuscili addiril-
tura a porve le basi per la creazione di un “pool” del Project Financing
nazionale. Scusate se é poco.
Momenti come questi vanno tulelati e ripetuli nel tempo.

Sara motivo di ulteriore orgoglio per gli womini della R.1.B. organizza-
re, possibilmente in Italia, per doveroso spirito di bandiera che colloche-
rei alla radice anche dell’assunto di queste tre giornate: creare un merca-
to nazionale del Project Financing. Non certo per vagheggiamenti au-
tarchici, oggi che di Europa si parla a ogni pie sospinto, ma per dovero-
sa tutela degli interessi degli operatori italiani. Siano essi imprenditori,
assicuratort o banchieri.

E, a proposito di Europa, consentitemi una piccola considerazione: di
Jronte alla maturita raggiunta dal progetto di Unione Monelaria euro-
pea e al fallo che ogni giorno si parli di raffronti con t paramelri di
Maastricht, non vi sembra una enormita aver toccato con mano che il
Project Financing, stando alle “regole” imposte da chi ha avuto Uautore-
volezza, (peraltro non contrastata da alcuno) di imporle, ¢ un campo
che non dovrebbe riguardarci che per le minuzie, gli sfridi d’altri?

E dire che il rappresentante del Mediocredito ci ha mostrato una tabella
in cut venivano elencati cinque progetti di Project Financing di matrice
italiana. Dove di tricolore pero risulta esserci pochissimo: ¢ tutta ricchez-
za che esce, non resta in circolo nel Bel Paese. Non solo. Risulta che -
stando alla Common Law e alle gia citate sedicenti “regole - Ultalia inte-
sa come Paese, non risulterebbe “bancabile”. (Attenzione: forse non lo
sanno, ma non bancabili sono pure la Germania del marco trionfante e
la Francia di Monsieur Chauvin!).
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E certamente uno dei grandi paradossi emersi dal Conwvegno: E come di-
cevano i latini: oportet ut scandala eveniant. I opportuno che ci siano
momenli di confronto al calor bianco per cambiare le cose, per migliorare.
L'Ttalia soffre - lo sappiamo - di grande ritardo infrastrutturale rispetto
ai parterns europer. Le conseguenze sulla competilivila del nostro appa-
rato produltivo oltre che sulla qualita della vita degli italiani sono Jacil-
menle intuibili.

Il mancato coinvolgimento dei privati nel Project Financing per la rea-
lizzazione di opere pubbliche aggiunge difficolla a difficolla. E auspica-
bile che - superate le incertezze circa la legge sugli appalti e circa Uappli-
cazione della Merloni - il recupero del ritardo infrastrutturale dell’ltalia
“apra” il mercato del Project Financing.

E i - come hanno convenuto tulli i presenti a Cap Ferral - ci vorremo es-
sere.

Con la lestardaggine che ci contraddistingue ci incontreremo al prossimo
Convegno per aggiungere stimoli e conoscenza.

Preannuncio fin d’'ova che la compagine di convegnisti si arricchira di
esponenti di quel Far East che sembra oggi la punta di lancia del Project
Financing.

E sara certamente pronta quelle “Magna Carta™ degli operatori di ma-
trice ilaliana che e stata preannunciata proprio in questa sala.

Soggiungo sommessamente, nel mentre, di porre attenzione alla proposta
di “Lenders Non Vilation Insurance Policy” formulata, dopo una serie
di verifiche con rappresentanti di studi legali e di istituti di credito, da
RIE.

Arrivederct in Halia.
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